
Seit mehr als 30 Jahren steht der Name für innovative und zuverlässige
Online-Kontrollsysteme pharmazeutischer und kosmetischer Verpackungsprozesse
in der ganzen Welt.

Führend auf diesem Gebiet können wir nur sein, weil wir ein stark motiviertes Team
sind, mit ausgesprochener Orientierung auf die Aufgabenstellungen und Belange
unserer Kunden.

Laetus

Aufgaben:
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Tel.: 06257/5009 391
Sandwiesenstraße 27 veronika.liebetrau@laetus.com
64665 Alsbach-Hähnlein www.laetus.com

Frau Liebetrau

Für den Bereich Vertrieb suchen wir zum nächstmöglichen Termin – spätestens bis
zum 01.01.2009 – eine/n

Regelmäßige Kontaktpflege einschließlich Besuchen bei den Agenten
Gemeinsame Kundenbesuche mit den Agenten
Ausarbeiten der kurz- und mittelfristigen Ziele der Vertriebspartner
Ausarbeiten von Standard Angeboten
Erstellen von Spezifikationen zur Angebots-Ausarbeitung von projektspezifischen
Angeboten
Durchführung von Markt-Analysen
Datenpflege in CRM-System

Englisch verhandlungssicher
Weitere Fremdsprachen von Vorteil
Verhandlungsgeschick
Überdurchschnittliche Reisebereitschaft
Sicheres Auftreten
Ingenieur Ausbildung (bevorzugt Bildverarbeitung)
Mind. 5-jährige Erfahrung
Berufserfahrung mit asiatischen Kunden von Vorteil

Führung der Agenten / Distributoren mit Zielvereinbarung
Erstellen und kontrollieren des Jahres Budgets und Forecasts für die einzelnen
Vertriebsgebiete
Ausarbeiten und Halten von Vorträgen bei Kunden und öffentlichen Seminaren
Angebote an Endkunden und Distributoren
Betreuung von Fachmessen

Wir bieten Ihnen eine verantwortungsvolle Position und attraktive Konditionen,
sowie eine umfassende Einarbeitung in unsere Produkte und Verfahren.

Reizt Sie diese verantwortungsvolle Aufgabe? Wenn ja, freuen wir uns auf Ihre
Bewerbung. Bitte senden Sie Ihre aussagefähigen Unterlagen an:

Area Sales Manager Asia

Sie sind verantwortlich für:


